PRICING



CURSO

% O presente curso tem como objetivo preparar o0s
alunos para atuarem de forma efetiva com as solu¢fes
da Pricing Procedure;

< Conhecer as estruturas técnicas das Pricings, suas
|6gicas e determinacdes;

L)

&

o « Apresentar de forma detalhada os conceitos centrais,
Tipos de Condicdes, Sequencias de Acesso, Tabelas e
Registros de condicdes;;

d * Entender a ligacdo existente entre a Pricing e a Ordem
de Vendas;

% Integracdes com os Impostos e a TAXBRA;

< Configurar e testar cenarios de negdcios através da
execucdo pratica no sistema;

< Ampliar a rede de relacionamentos no mundo SAP de
todos os participantes;
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% Consultores SAP - SD com Experiéncia de
Mercado;

% Consultores SD Junior que ainda nao
trabalharam com a solucdo;

L)

¢ < Consultores Funcionais de outros médulos que
desejam ampliar seus conhecimentos na area;

L)

L)

> Usuarios Chaves de Empresas que utilizam SAP
como Sistema de Gestao;

SD




AlVo

Pré-Requisitos

o
% Conhecimentos nos processos basicos de SD
(Criacdo de Ordens de Vendas, Remessas e
Faturas)
[ ]

SD




URSO

Conteudos do Curso

X/

% Executando o passo a passo da determinagao
da Price Procedure:
o Criando/Configurando Price Procedure
o Conhecendo os Campos da Price Procedure
RVABRA
o Entendendo sobre:
= Tipos de condic¢des:
e CondicBes de precos / descontos /
impostos
» Condicdo para base 'de /calculo de
impostos (IBRX)

» Criacdo de tipos de condig¢Oes Z e /criar

L
<

Registros de Condicdes

determinada automaticamente Cong AU
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° T
NP ke @ <
< 5
s
v *
.

» Determinar se a /condicao #E r

)



CURSO

% Conhecendo os grupos de condi¢cdes e cada

0

grupo as quais estas pertencem

¢ o Condi¢bes devidas, aliquotas, bases e
montantes
% Conhecendo as caracteristicas dos tipos de
L condi¢cdo na Price:

o Condicdo obrigatoria

o Condicdo estatistica

o Condi¢ao manual
Entendendo sobre:

o Subtotal da condicao

o Requisito
o Foérmula de condicdo para a regra de calculo
o Formula de condicdo para base/ /para

condigao

o Chave de Conta EQEA B |
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X

CURSO

Entendendo  sobre  os  critérios ' para
contabilizacao:

o VKOA, SM34

o Chaves de contas

o Grupo de classificacdo contabil de clientes e

materiais

Entendendo sobre sequencias de acesso
Entendendo sobre tabelas de condicao
Entendendo a transacdao VOFM
Exercicios com  Price’/ 'Procedure /' nos
processos/cenarios em SD:
o Vendas regulares (industrializacao,
consumo, ZF, exportacdo, cliente isento)

o Venda para consumo

o Venda para industrializacao

"Su/tln Vf



CONDICOES DE

Pessoa Fisica
l s Parcelamento em até 12x no cartao de Crédito;

% 5% de desconto para pagamento a Vista

Pessoa Juridica

i % Pagamento em 21dd aps6s emissao da NF
através de transferéncia bancaria;

Inscricoes
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http://www.creative-ti.inf.br/formulario

INSTRUTOR

Carga Horaria
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Online ao Vivo e Videoaulas;

Instrutor

10~16 Horas;

Disponivel na Modalidade

Claudio Martins;

Consultor SAP com extensa experiéncia de me
Tecndlogo em Processamento de Dados pela
Cursou MBA Executivo em Administracao:
Tecnologia da Informacao; 3

Atua como consultor de negdcios\com foco e
2000 no Brasil tendo atuad varias
diversos setores industriais co

Trucks entre outras;

Ministra treinamentos com foco em SD (Acade
Localizacdo Brasil, e Price Procedure);

CV do Instrutor -

SD


http://www.creative-ti.inf.br/instrutores

@ TREINAMENTO ONLINE AO VIVO + VIDEOAULAS
@ ACESSO IMEDIATO AO FORMATO VIDEOAULAS
S AMBIENTE S/AHANA DE ALTO DESEMPENHO

@ COACHING DE CARREIRA COM COACHES
CERTIFICADOS SLAC

@ APP VIP DE VAGAS SAP EM PRIMEIRA MAO

@ INTRUTORES SAP SENIOR HA MAIS DE 20 ANOS
< CERTIFICADO DE PARTICIPACAO E SUPORTE VIP
@ PLATAFORMA DE STREAMING SAP HD 1080P

< GRUPOS VIP DE NETWORKING (+3000 ALUNOS)

< 0 CENTRO DE TREINAMENTOS COM MAIOR NUMERO
DE DEPOIMENTOS DO MERCADO DE TI




HALL DE

DEPOIMENTO.

CENTENAS DE DEPOIMENTOS EM:
CREATIVE-TI.INF.BR/DEPOIMENTOS



CONTATO

Contatos e Informac&es
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